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Если долго мучиться, 

что-нибудь получится. 

Только, скорее всего, 

это выйдет дорого по 

времени, нервам и деньгам, 

да и с посредственным 

качеством.

Можно, конечно, изобретать 

колесо, но зачем, когда 

все давно уже изобретено 

и прописано в этой книге. 

Цените свое время, берите 

и делайте!
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Если менеджер не продает, 

он продает причины: почему 

не продал.

Главный критерий — цифры 

в деньгах и действиях.
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Конкуренты — это друзья, 

которые заставляют 

нас двигаться быстрее. 

Остановишься, и они тебя  

по-дружески сожрут.
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Фокус внимания в общении 

с клиентом состоит из КДР:  

Узнать, КАК ДЕЛА. 

Сделать ДОПРОДАЖУ. 

Получить РЕКОМЕНДАЦИЮ.

Дать скидку — это самое 

простое. Увести в сторону, 

повысив ценность — труднее, 

но важнее.
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Слаженная 

и автоматизированная 

работа дает процветание, 

неслаженная — хаос.

Для меня продажи — 

это 3 «И» — интересная 

интеллектуальная игра. 

Заразите этой игрой  

команду.
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