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ОБ ЭТОЙ КНИГЕ

Люди без экономического образования зача-
стую не понимают базовых вещей, потому что 
в их представлении финансы — это что-то из об-
ласти бухгалтерии. Пыльные папки с подписями 
«счета-фактуры», мрачные тётки с гнездом аиста 
на голове, у них ещё вечно ломается Виндоуз, 
а «принтер печатает крякозябры, Юра-ком-

пьютерщик, помоги, у нас ничего не работает, 

я говорю, ничего не работает, ты что, идиот?», 
чудовищная программа «1С:Бухгалтерия», от 
одного вида которой нормальному человеку 
делается плохо, проверки налоговой инспек-
ции с выносом коробок из-под ксерокса, «брат 

жены работает в Газпроме и говорит, что ско-

ро дефолт, что делать?». Я объясню жертвам 
такой парадигмы, что финансы к этим явлениям 
не имеют никакого отношения. Финансовые рын-
ки — это в первую очередь интересно.

Как работает мировая закулиса? Когда будет 
дефолт (и почему его не будет)? Зачем человеку 
облигации? Как устроена компания Уоррена Баф-
фетта и почему именно так? Это всё интересные 
вопросы, но суровые тётки с синими волосами 
наложили на них печать таинственности и присы-
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пали полезные знания нафталином. Я хочу рас-
сказать, как всё обстоит на самом деле. У меня 
есть чит-коды.

Кто здесь?

Сперва я должен сказать, что не вся инфор-
мация в книге собрана лично мной: примерно 
половина книги основана на моих лекциях курса 
«Международные фондовые рынки» в магистра-
туре престижного вуза, а 2/3 этих лекций, в свою 
очередь, основаны на курсе нобелевского лау-
реата Роберта Шиллера «Финансовые рынки» из 
Йельского Университета им. Навального. Таким 
образом, добрая треть всех историй и объясне-
ний — не моего авторства, а товарища Шиллера. 
Но значительная часть кейсов совершенно но-
вая, ведь за 4 года после появления книга вырос-
ла в два раза.

Ещё один важный момент: хотя это и учеб-
ник по финансовым рынкам, «Хулиномика» — не 
вполне научная книга, потому что, во-первых, 
при сборе материалов я не записывал источники 
и далеко не всегда их указываю; во-вторых, при-
вожу размышления в безапелляционной мане-
ре — в науке это не comme il faut, — так что для 
читателей это всего лишь моё личное мнение; и, 
в-третьих, я не раз пользовался Википедией — 
что, очевидно, не есть научная рецензируемая 
литература.



7

Об этой книге

Личное же мое мнение основано на неплохом 
опыте создания, продажи и банкротства разных 
бизнесов, успешной торговли на мировых бир-
жах, восьмилетнем опыте преподавания и науч-
ного руководства студентами, наличии диплома 
кандидата экономических наук и живого любо-
знательного ума. Я работал вебмастером во 
французском стартапе (стартап разорился), 
трейдером на бирже (довольно успешно, пять 
лет в плюс от 2% до 35% годовых), портфельным 
управляющим в банке (было интересно, но банк 
обанкротился; к сожалению, не из-за меня), соз-
давал IT-бизнес (удачно, компания продана боль-
шой австралийской корпорации), открывал ма-
газины одежды для сноуборда (неудачно, 5 лет 
отдавал долги), поработал даже директором 
швейной фабрики (уволился из этого ада через 2 
месяца), вкладывался в сайты и ставил на них ре-
кламу (с переменным успехом). Потом крайне 
неудачно вложился в сеть винных магазинов 
(компания обанкротилась). 

Сейчас инвестирую на фондо-
вом рынке, читаю лекции, веду 
телеграм-канал (1), пишу книги, 
записываю видео (2) и занимаюсь 
музыкой.

Если вы заметили фактиче-
ские ошибки или неточности 
в логике — напишите мне на 
book@alexeymarkov.ru (3). Если 
книга на вас как-то повлияла или 

(1)

(2)
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помогла — напишите, как имен-
но, мне интересно.

Редакторской правки у книги 
не было (и не будет). В этом вся 
её, сука, прелесть. Впрочем, это 
уже девятнадцатая версия книги, 
и, конечно, она много раз пере-
прочитана и исправлена — часто 
благодаря читателям. Всю исто-
рию изменений можно посмо-
треть по ссылке (4). 

Что внутри?

Книга поделена на три части по уровню чита-
теля. Первый уровень — для лохов; но, постиг-
нув его, можно узнать об акциях и корпораци-
ях всё необходимое — и продвинуться на уро-
вень выше. Вторая часть — более глубокая, она 
о базовых принципах управления деньгами и о 
распределении рисков, без пол-литра не разбе-
рёшься. А третья — для тех, кто «ты чо, самый 

умный?». Там о мировой закулисе, о том, как всё 
на самом деле, и главное — почему. Всё расстав-
лено по возрастанию сложности: как в учебнике, 
только интересно.

После многих отзывов я решил разделить 
«Хулиномику» на два варианта: базовый (home 

edition) и полный (pro). Некоторые понятия мне, 
видимо, так и не удалось описать доступно, 

(3)

(4)
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и кто-то даже жаловался, мол, он так ничего и не 
понял. Другие читатели, наоборот, всегда рады 
любому утолщению. Поэтому в базовой версии 
нет математики, фьючерсов и опционов. Также 
в pro-версии появилась абсолютно новая глава 
о принципах инвестирования самых влиятель-
ных финансистов мира, которая владельцам 
домашней версии книги, сами понимаете, не 
пригодится. В остальном версии практически не 
отличаются.

В первой главе я задаю тон всей книге: это 
в первую очередь развлечение для скучающих 
гопников-интеллектуалов. Мы с моими малень-
кими читателями попробуем представить себе 
мир как инженерную схему, этакий мысленный 
каркас. Я пишу о том, что бывает, когда схема не-
совершенна, и почему банки, а не негры потеря-
ли дома во время ипотечного кризиса. Рассказы-
ваю о появлении страхования и о многих других 
неожиданных финансовых — и не только — изо-
бретениях. Что такое информационные техно-
логии XIX века? Как Гитлер выплачивал пенсии? 
Кто сделал чемодан на колёсиках? Казалось бы, 
ерунда. Но, скажу вам по секрету, всё это важно.

Во второй главе я подробно рассказываю 
о том, откуда взялись акции и корпорации, что-
бы вы поняли базовую идею организации совре-
менной большой компании — типа Apple или 
Google. Как было у римлян, у генуэзских купцов 
и у английской королевы, кто кормил гусей, кто 
устраивал туры в Тай и кто кого облапошил.
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Третья глава — про современное устройство 
международных корпораций, советы директоров 
и проблемы управления такими штуковинами, 
особенно если внутри сплошные говнюки и кре-
тины. Как они проникают в кресла председателей 
правления? Почему Карл Айкан их ловит и анально 
карает? Чем Америка похожа на тазик с бухлом? 
Без сомнения, откровений будет много.

В четвёртой главе я рассказываю об акциях, 
голосованиях и каким образом оно всё оказы-
вается на бирже. Сотона ли вы, если у вас ровно 
666 акций? Как избирают Чубайса? Почему Уор-
рен Баффетт не делает сплиты? Что андеррайте-
ры называют красной селёдкой и чем они похо-
жи на организаторов концерта Стаса Михайло-
ва? Все эти тайны будут раскрыты.

В пятой главе — о том, в чём смысл корпора-
ции, куда девается весь профит, почему нельзя 
рекламировать день отсечки, с каким P/E трейде-
ры выпрыгивают из окон, как можно выплатить 
акционерам 160% прибыли, и главный вопрос: 
может ли Павел Дуров купить Гугл целиком. 

Шестая глава посвящена профессиональным 
участникам рынка: брокерам, дилерам и процес-
су торговли на бирже. Тут всё о стакане заявок, 
стоп-лоссах и коротких продажах. Кто кого забо-
рет: антиквар или риелтор? Как работает горло-
дёрик? Зачем ЦРУ запретило шорты? Целый ряд 
откровений.

Седьмая глава раскроет все тайны недвижи-
мости. Чем финансировалась торговля по Ве-
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ликому Шелковому Пути? Кто такие Фэнни Мэй 
и Фредди Мэк и чем они виноваты перед амери-
канским народом? Как неграм впаривали непо-
сильную ипотеку? Как вложиться в здание с ма-
газином «Пятёрочка»?

Обо всём этом вы узнаете, прочитав первую 
часть «Хулиномики». Она всегда будет доступна 
бесплатно.

Благодарности

Множество читателей помогали найти в кни-
ге фактические ошибки и опечатки. Я почти всех 
записал в историю версий книги, и, если вас там 
не оказалось, простите меня, я вас обязательно 
внесу, просто напишите.

Больше я никого не благодарю. Все только 
мешали.
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ПРЕДИСЛОВИЕ 
К ПЕРВОМУ 

ПЕЧАТНОМУ 
ИЗДАНИЮ

Я рад, что книгу заметили в издательстве 
«АСТ». Я вёл переговоры и с другими (плохими, 
негодными) издательствами, но кого-то испу-
гало название, а кого-то, видимо, содержание. 
Или, может быть, я не сумел представить книгу 
правильно. Но в итоге всё вышло наилучшим об-
разом: после множества ревизий книга стала го-
раздо точнее, подробнее и интересней. 

А я, как Джоан Роулинг, после 33 отказов ско-
ро стану миллиардером. «Хулиномику» экрани-
зирует Спилберг или хотя бы Михалков; хотя во 
втором случае я, конечно, вряд ли смогу претен-
довать на главную роль.

С момента появления первой онлайн-версии 
бесплатную книгу скачали больше 200 тыс. чело-
век. На самиздатовском варианте я заработал 
в 100 раз больше, чем полагается начинающему 
автору. Несмотря на пиратство, торренты и фо-
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румы, люди продолжают покупать книгу каждый 
день, хотя и ВКонтакте, и Фейсбук, и Яндекс, 
и Гугл не разрешают её рекламировать. Но, как 
говорится, свинья везде грязь найдёт — так 
и слава нашла героя.

После большого опроса (я собрал больше 
1000 ответов) выяснилось, что цензурная вер-
сия книги нужна лишь 4% читателей. Остальных 
вполне устраивает используемая лексика. Хотя 
с каждой новой версией матерщины станови-
лось всё меньше. 

Некоторые даже жалуются, мол, где же тот 
пионерский угар, который был в первой версии 
книги, и верните, пожалуйста, жёсткую матер-
щину. Но со временем я осознал, что можно 
писать весёлый и сильный текст, практически не 
используя бранных слов. 

Единственное слово, которое заменить ни-
как не получалось, заканчивалось на букву «ц», 
очень уж оно удобное. Но и от него получилось 
избавиться мощным усилием воли.

В версии, которую вы держите в руках, ма-
терщины стало еще меньше. Куда больше дол-
жен пугать читателей авторский юмор с налётом 
расизма, шовинизма и мизогинии. Спешу сооб-
щить, что это всего лишь шутки, и зачастую я по-
тешаюсь над тупостью тех, кого они забавляют, 
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в том числе и над самим собой. Судя по реакции, 
этот подход люди прекрасно понимают. Пока 
всё складывается хорошо.

Чувствую, что предисловие начинает превра-
щаться в сеанс гештальт-терапии. Достаточно 
отметить самое важное: «Хулиномика» — книга 
издатая.



Левел 1: 
Финансы 

для гопников-
интеллектуалов
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