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Отзывы

«В ходе одной из встреч Левитас предложил использовать новый 

канал продаж наших книг. Мы попробовали — и уже в следую-

щем году этот канал принес нам около $200 000 в продажах».

Михаил Иванов, издательство «Манн, Иванов и Фербер», Москва

«Мы внедряем советы Левитаса для наших клиентов — и всег-

да видим рост выручки, сбоев нет. Внедрили в магазине “кар-

тонных продавцов” — рост продаж на 15%. Внедрили партнер-

ские акции в компании по натяжным потолкам — рост на 24%. 

Рекомендации по допродажам подняли чек в магазине посуды 

на 50%. Книги Левитаса должны быть настольными для каждого 

маркетолога или директора магазина».

Ольга Жукова, группа «КИТ Медиа», Нижний Новгород

«Инструменты от Левитаса позволили нам снизить на 36% затра-

ты на рекламу и при этом не только поднять продажи через наш 

магазин на 15–20% в год (при стагнации в предыдущем году), 

но и привлечь КОМУС как стратегического партнера, теперь он 

продает в месяц в два раза больше наших журналов, чем наш 

магазин, и ежемесячно увеличивает объем закупки».

Мартынова Мария, ООО «Кадры в порядке», Москва

«После того как я прочитал книгу Левитаса и стал внедрять со-

веты из нее, количество продаж и клиентов в моем рекламном 

агентстве выросло вдвое, средний чек — втрое, количество 

клиентов федеральных — также втрое, и плюс к тому мы и сами 

вышли на региональный уровень».

Вячеслав Грачев, рекламное агентство «РезидентЪ», Печора

 «Благодаря полученным советам рост продаж в моей товарной 

категории составил 387% за три года. За прошедший год про-

дажи по моим товарам выросли на 38%, у остальных катего-

рийных менеджеров был спад продаж в среднем на 15–20%. 

Теперь все сидят изучают рекомендации Левитаса».

 Рипсиме Арутюнян, компания «Тор», сеть магазинов «Сард», Ереван
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Чему вы научитесь из этой 
книги

    ,   257  
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  . ,  :

• Как поднять продажи, сделав своими клиентами людей, 

которые никогда не стали бы покупать ваш товар или 

услугу (стр. 204).

• Как поднять средний чек на 76%, потратив всего пять 

рублей на покупателя (стр. 217).

• Как удалось запустить успешный бизнес, вложив в дело 

всего 12% от того, что предполагал изначальный бизнес-

план (стр. 390).

• Как выполнить план продаж на месяц всего за три дня, 

используя один мощный маркетинговый прием (стр. 337).

• Как увеличить вдвое объем продаж товара, который уже 

и так есть в каждом доме (стр. 223).

• Как сеть ресторанов подняла продажи супов в 10 раз, 

не потратив ни копейки (стр. 172).

• Как компания удвоила средний чек всего за пять минут,

научив продавцов использовать одну «волшебную» 

фразу (стр. 118).

• Как сделать, чтобы одни клиенты приводили других, 

тратя при этом меньше 3 рублей на каждого покупателя 

(стр. 97).
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• Как листки бумаги с копеечной себестоимостью подни-

мают продажи на два миллиона долларов в год (стр 173).

• Какой способ рекламы позволяет компании со средним 

чеком в сотни тысяч рублей получать новых клиентов, 

тратя на привлечение всего лишь сотни рублей (стр. 93). 
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Шесть ключей к увеличению 
прибыли
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Причем добрые две трети этих инструментов вообще не тре-

буют затрат, а оставшуюся треть можно применить с неболь-

шими затратами — как правило, в пределах пары тысяч ру-

блей — так что их может позволить себе даже малый бизнес.

       

 —   .    

    ,    -

   .

ЧТОБЫ БИЗНЕС ПРИНОСИЛ БОЛЬШЕ ДЕНЕГ:

Привлекайте больше новых клиентов.

Заключайте с ними больше сделок.

Продавайте больше товаров каждому.

Берите за каждый товар больше денег.

Делайте больше повторных продаж.

Используйте больше способов сэкономить.

      .  

  ,       
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